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ФОРУМ ДЛЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ МАЛОГО И СРЕДНЕГО БИЗНЕСА
«РОСТ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЯ 2026»

Это уникальная площадка, 
призванная объединить предпринимателей, открытых к взаимному усилению друг друга.



Дата проведения: 24 апреля 2026 года

Место проведения: 
Набережные Челны, ИТ-ПАРК (конференц-зал и пресс-центр)

В 2026 году мы создаем пространство для плодотворного сотрудничества, где действующие бизнесмены смогут найти надежных партнеров, единомышленников и опытных коллег, успешно преодолевших схожие трудности. Это не просто встреча, а рождение синергии, где каждый участник становится катализатором роста для других, открывая новые горизонты возможностей.
 Основные ценности: 
1) Отбор участников: Мы приглашаем только действующих предпринимателей, готовых к взаимовыгодному сотрудничеству и развитию.
2) Поиск единомышленников: Разработаны различные инструменты для поиска людей с похожими задачами, опытом или потенциалом для партнерства, совместных проектов и коллабораций. 
3) Практический контент: Предоставляются инструменты и методики для решения конкретных бизнес-задач: привлечение клиентов, повышение эффективности, сбор команды, построение систем, внедрение ИИ и других технологий. 
4) Применение знаний на практике: Организуются круглые столы с экспертами, разборы реальных кейсов и другие форматы, помогающие участникам интегрировать полученные знания в свою деятельность. 
5) Нетворкинг и обмен опытом: Созданы условия для поиска единомышленников и обсуждения схожих задач в рамках мероприятий. 
6) Комфортная атмосфера: Мероприятия проходят в неформальной, дружеской обстановке с полным обеспечением комфорта.
          
 Программа форума: 
	8.45-9.00
	Регистрация участников

	9.00-10.00
	Глубинный нетворкинг «Связи решают» (для тарифа VIP)

Глубинный нетворкинг– это не просто обмен визитками между участниками, а целенаправленная стратегия построения долгосрочных, взаимовыгодных отношений, способных трансформировать бизнес. 

Как происходит: 
Участники знакомятся в небольших группах для обмена контактами.  Модератор, наблюдая за динамикой группы, направляет общение, подсказывая, где могут возникнуть точки соприкосновения участников, и помогает преодолевать возможные барьеры. 

Модераторы: Эксперты форума

	
	Общий поток (конференц-зал)

	10.00-10.15 
	Открытие мероприятия. Представление спонсоров и партнеров 

	10.15-10.45 
	«История успеха: как пройти все кризисы и преуспеть»


Выступление секретного гостя 

	10.45-11.15
	Кофе-брейк

	11.15-12.15
	1.Искусственный интеллект в МСП: как внедрять с нуля и без больших бюджетов

Петр Кузнецов, г.Москва 

2.Искусственный интеллект в продажах 

Спикер уточняется 

	
12.15-13.15
	
Перерыв на обед

	
13.15-14.15
	
1 поток (конференц-зал)
	
2 поток (пресс-центр)
	3 поток для тарифа VIP
Вип-переговорная
Тренинговый зал 

	
	1. Системный бизнес, в т.ч.  числе для несистемных людей 

Семен Лесков г. Москва

2. Управление внедрением инноваций в коммерческом блоке: от идеи до устойчивого роста. 

Александр Васильченко, г.Москва
	1.Кадровый голод - как предпринимателю привлекать и удерживать молодежь

Жданова Елена, г.Москва 

2. Как превратить ценности в главный актив компании 

Петр Федоров, г.Москва 

3.Мастерство профайлинга: раскрываем потенциал будущих сотрудников

Зиятдинов Дамир г.Казань
	
· Разбор ИИ инструментов для решения маркетинговых задач с Е.Шукаловой

· Разбор  ИИ инструментов в процесс продаж с А.Васильченко

· Разбор ИИ  инструментов для внедрения ассистента с П.Кузнецовым

· Разбор ИИ инструментов в управлении и стратегии с В.Логиновым 

	
14.15-14.30
	
Перерыв 

	
14.30-15.30
	
1 поток (конференц-зал)
	
2 поток (пресс-центр)
	3 поток для тарифа VIP
Вип-переговорная
Тренинговый зал 

	
	1.Современные подходы в сегментации целевой аудитории или как “вскрыть” голову клиента и остаться в сердце.

Шукалова Екатерина г.Москва


1.Upgrade отдела продаж 2026:
как увеличить выручку, когда всё вокруг нестабильно

Лидия Зорина, г.Москва 
	1. Фабрика гипотез: как найти продукт, который действительно нужен рынку



Светлана Агапова г.Москва 


2. Стратегии адаптации для удержания клиентов и роста бизнеса


 Мария Вожигова, г.Москва

	
· Мастер-майнд  для определения прорывных задач с Семеном Лесковым 


· Мастер-майнд с Д.Зиятдиновым по профайлингу при найме сотрудников


· Мастер-майнд с Е.Ждановой и П.Федоровым по отстраиванию эффективных коммуникаций

·  Круглый стол с Э.Фассаховой «Меры поддержки для предпринимателей в 2026 году (гранты, заемные средства, возмещение затрат)»




	
15.30-15.45
	
Перерыв 


	
15.45-16.30
	
Общий поток (конференц-зал)

	2 поток для тарифа VIP
Вип-переговорная
Тренинговый зал

	
	
Живой диалог Налоговая инспекция г.Н.Челны-Предприниматель.  

	
· Практикум с помощью ИИ со С.Агаповой     « Как понять, кто ваш самый выгодный клиент — и перестать тратить время на всех подряди» и   Питч-бар: быстрый разбор УТП за 10 мин. 

· Разбор бренд-коммуникаций  для улучшения эффективности с М.Вожиговой 

	16.30-16-45 
	Завершение 



 
Приглашенные спикеры: 
	Семен Лесков 
г.Москва 
	Серийный предприниматель с непреодолимой тягой к партнерствам (было 19 бизнес партнеров в разных проектах).
 Эксперт в системном развитии бизнеса - провел 400+ аудитов бизнеса.
 Эксперт в области найма управленческого персонала - основал 3 HR компании, через которые прошло больше 80000 соискателей.
 Основатель и лидер Клуба Предпринимателей «СРЕДА» г.Москва. 

	Мария Вожигова 
г. Москва
	Бренд-стратег, маркетолог, модератор, спикер
Основатель брендингового агентства «МЁD» (Тюмень, Москва)
25+ отраслей в портфолио, специализируется на производственных, строительно-монтажных компаниях и В2В-услугах.
Разработала >100 стратегий коммуникаций, маркетинга, брендинга. 
Развивала компании с маркетинговым бюджетом 0 -150 млн/год

	Екатерина Шукалова
г.Москва 
	Основатель и руководитель Центра интернет-маркетинга Екатерины Шукаловой, системный интернет-маркетолог, эксперт-практик в области проектирования информационных систем и развития бизнеса, веб-аналитик. 
Разработчик профессионального стандарта.

	Елена Жданова г.Москва 

	Эксперт-практик (более 25 лет опыта) в области формирования корпоративной культуры, оценки, подбора, мотивации сотрудников, формирования кадрового резерва, профессионального обучения специалистов по ведению переговоров (продажи-закупки), оптимизации бизнес-процессов в компании. Бизнес-тренер, консультант.  


	Зиятдинов 
Дамир

г.Казань


	Председатель Федерации управленческой борьбы по РТ; 
Профайлер, тренер-эксперт по переговорам; Автор-разработчик компьютерной игры, геймдизайнер;
Куратор деловых игр бизнес-клуба АПМ; Выпускник(с отличием) Tallinn School of Management; Член Татарстанского регионального отделения Ассоциации юристов России;  Судья региональных и российских Чемпионатов по Управленческой борьбе; 
Эксперт книги «Искусство очаровывать незнакомцев», автор Айнур Зиннатуллин. 

	Светлана Агапова
г. Москва

	Стратегический маркетолог инновационных проектов с 13+ летним опытом. 
Эксперт в создании внеконкурентных продуктов — быстро и с минимальными затратами. 100+ реализованных проектов. Работала с брендами Nokia, Rondell, Vitek и звёздными персоналиями, включая Валерию. 
Спикер и эксперт Первого канала. Помогает предпринимателям находить точки роста и запускать востребованные продукты с минимальным бюджетом.

	Лидия Зорина 
г. Москва
	Предприниматель, основатель «ITeamWorks» — автономные отделы продаж для клиник. Ex-директор по персоналу в международной образовательной компании 
Увеличила конверсию в продажи по новому продукту на 140 % за 3 недели в команде М.Дашкиева. За 4 недели перевыполнение плана на 160% с новой  командой ОП (РОП + менеджеры) в сети турагентств в Москве.
Рекорд по подбору сейлзов в ОП - за 2,5 месяца собрали команду РОП + 4 менеджера в Тюмени в клиники имплантологии и уже в первую неделю после адаптации МОПов сделали план продаж.

	Александр Васильченко
г.Москва 
	Эксперт по внедрению инноваций в коммерции 12+ лет. Опыт управляющего директора с увеличением выручки проекта в 9 раз за 1,5 года, с 53 млн до более 500 млн. Ex-коммерческий директор GetCourse, за 3 года сотрудничества рост выручки с 1,1 до 7 млрд в год. Опыт создания и продвижения совместных решений с Т-банком, Яндекс.Директом и др. Сооснователь Buddy Pro, проекта по внедрению систем адаптации и развития персонала с использованием ИИ-технологий.


	Петр Кузнецов 
г.Москва

	Руководитель в области цифровой трансформации и ИТ, специализирующийся на разработке и реализации стратегий цифрового развития, построении ИТ-функций, выстраивании процессов продуктового и проектного управления, а также запуске цифровых продуктов и платформ, включая данные и искусственный интеллект.

	Владислав Логинов 

г.Москва
	
Создатель AI Компаса — единственной платформы- агрегатора в России со встроенным ИИ-ассистентом и объединяющей инструменты и ресурсы по искусственному интеллекту.  

	Петр Федоров 

г.Москва 
	Директор по персоналу холдинга «АВТОБАН» 


  
Организаторы форума: 
· Центр Бизнес-Образования  КВАНТОР-М 
· Медиахолдинг «SV Медиа»
Форум проводится при поддержке Исполнительного комитета г. Набережные Челны
Информационные партнеры:
· ГАУ «ИТ-ПАРК» (Вторая площадка Казанского технопарка в сфере высоких технологий «ИТ-ПАРК» г.Н.Челны) 
· Кадровый центр «Работа России» в г.Набережные Челны
· GEVEL- агентство коммуникаций 
· Интернет - издание 


Место проведения: г. Набережные Челны, Машиностроительная, 91 (ИТ-ПАРК, конференц-зал и пресс-центр)
Форма проведения: очно

Регистрационный взнос:
	Тариф  VIP
	Тариф Стандарт

	20 000 руб. при оплате до 24 апреля 2026 г.
 (НДС включено)
	12 000 руб. при оплате до 24 апреля 2026 г
(НДС включено)

	(скидка 15 %) - 17 000 руб.  при оплате до 27 марта 2026 г
	(скидка 15 %) - 10 200 руб  при оплате до 27 марта 2026 г

	(скидка 10 %) - 18 000 руб.  при оплате до 10 апреля 2026 г

	(скидка 10 %) – 10 800 руб  при оплате до 10 апреля 2026 г

· Доступ к меропритиям в 1,2 потоке (конференц-зал и пресс-центр)
· Приветственный кофе-брейк и обеденный брейк
· Welcome pack
· Возможность оплаты от юр. лица
· Электронный сертификат (по запросу)
· Доступ в закрытый телеграм-чат с участниками форума
· Презентации спикеров в pdf формате
· Подарки от спикеров до мероприятия
· Фотографии с мероприятия
· Подарки от организаторов и партнеров



	· Доступ к меропритиям в 1, 2, 3, 4 потоках (доп участие в мастермайндах, воркшопа, круглых столах)
· Участие в глубинном нетворкинге 
· Приветственный кофе-брейк и обеденный брейк
· Welcome pack
· Возможность оплаты от юр. лица
· Электронный сертификат (по запросу)
· [bookmark: _GoBack]Доступ в закрытый телеграм-чат с участниками форума
· Презентации спикеров в pdf формате
· Подарки от спикеров до мероприятия
· Фотографии с мероприятия
· Подарки от организаторов и партнеров


	

	Групповая скидка : 
От 2-х человек -  скидка 5% 
От 3-х человек  - скидка 10% 
От 5 человек - скидка 20% 



Для консультации и регистрации обращайтесь по телефонам отдела продаж.:
  (8552) 47-72-80 / 8 927 465 5505 - Руководитель отдела Алия Гумяровна;
(8552) 47-72-81 / 8 967 373 1326 - менеджер Ляйсан;
(8552) 40-84-74 / 8 937 611 5658 – менеджер Ирина;
(8552) 40-84-75 / 8 927 440 7400 – менеджер Светлана.
Телеграм-канал конференции: [image: предприниматель]
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